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Situacia na globalnom a eurépskom trhu s plynom — analyza vyvoja a vyhlad

Situacia na globalnych trhoch - v désledku poklesu domacej produkcie na vyspelych trhoch a
rozvoju novych trhov medzinarodny obchod s plynom za poslednych 10 rokov rychlo rastie — LNG
pohana globalizaciu svetového trhu s plynom. Oproti roku 2000 vzrastol medzinarodny obchod s
LNG o takmer 120 %, pri€om medzinarodny obchod cez plynovody o viac nez 40 % a svetova
produkcia o viac nez 30 %. (Zdroj: GIIGNL). Rast LNG dvojcifernym tempom zmenil odvetvie
plynarenstva prudko raz a navzdy. Podiel LNG na svetovom obchode s plynom sa zvySsil z 23 %
v roku 2005 na 31 % v roku 2010 (300 bcm), tempo narastu je 4-krat rychlejSie nez pri potrubnom

plyne.

S?? Medzinarodné toky cez plynovody a LNG
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Najvacsi dovozcovia: plynovody — EU.(250 mid. m#), USA (93 mld. m#), LNG — Japonsko (93 mid. m?), EU (80 mld. m?)
Najvacsi vyvozcovia: plynovody — Rusko (186 mid. m®), Norsko (96 mid. m®), LNG — Blizky Vychod (101 mld. m?)

Zdroj: BP Statistical Review of World Energy 2011, GIIGNL

Trendy na eurépskom trhu s plynom - vroku 2011 charakterizovali trh s plynom vplyv
najma dve mimoriadne udalosti. Vojnovy konflikt v Libyi a zemetrasenie v Japonsku
(Fukusima) a nasledna havaria jadrovej elektrarne, ktora podnietila zmenu jadrovej politiky
v Nemecku (najskér moratérium na jadrovd energiu v roku 2011 odstavenych 8,4 GW, tzn. 1/3
vyroby elektriny, neskdr uplné odstavenie jadra do roku 2022 — potrebna nahrada 17 elektrarni
s vykonom 20 GW). Vojna v Libyi spdsobila narast cien spotového plynu ako aj ropy na zaciatku,
no cena plynu neskér klesla a momentalne Libya nepredstavuje rozhodujuci faktor.

Situacia v Japonsku po FukuSime sice kratkodobo zdvihla ceny spotu az o 20 %, neskdr z pohladu
ceny nemala udalost va¢si okamzity dopad. Japonsko sa s vypadkom jadra vyrovnalo okrem
iného aj znizenim spotreby a extra dodavkami LNG, ktoré budu potrebné najskoér tito zimu. Cena
LNG na japonskom trhu rastie, a tym sa zvySuju Sance, Ze dodavky LNG poputuju prave tam. To
mbze mat za nasledok menej spotovych dodavok pre Eurépu, ¢o mbéze mat vplyv na vyvoj cien
plynu na spotovom trhu.




Trh SR funguje v ramci globalneho a eurdpskeho energetického trhu. Cena plynu sa odvija od
vyvoja kl'u¢ovych ukazovatelov — vyvoja cien ropy a vymenného kurzu EUR/USD. Od konca
januara 2011 je ceny ropy Brent nad 100 USD/bbl a rastla az do aprila pod vplyvom arabskych
udalosti. Odvtedy pozvolna klesala z dévodu poklesu hospodarstva hlavnych ekonomik sveta
(USA, Eurdpa, Japonsko). V rovnakom obdobi, druhy faktor, vymenny kurz EUR/USD, sa posilnil
06 %.

S?? Vplyv cien ropy a kurzu EUR/USD na cenu plynu
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Rocny priemer ceny ropy Brent vzrastol v roku 2011 oproti roku 2010 o 40 %.
EURO sa v rovnakom obdobi posilnilo o 6 %.

Spotové trhy v Eurépe: riziko vysokej volatility a nizkej likvidity

Vdaka svetovej krize sa spotové trhy stali ,fenoménom” v eurdpskej energetike. Hospodarska
kriza priniesla prebytok plynu na trhu a vy$Siu konkurenciu na trhu v désledku vstupu novych
hracov na trh. Spotovy trh ma vsak svoje rizika, pretoze je este len v zaCiatkoch rozvoja.
Problémom spotovych trhov je predovSetkym vysoka volatilita a nizka likvidita.



S?? Rizika nakupu plynu na spote: vysoka volatilita

Vyvoj cien plynu na rakuskej, nemeckej burze a ceny dlhodobych kontraktov 2010-2011
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Rocny priemer ceny plynu na NCG vzrastol v roku 2011 oproti roku 2010 o 30 %.
Ceny importovaného plynu do Nemecka (dlhodoby kontrakt) vzrastli o 20 %.

Vysvetlenie: Vyvoj ceny dlhodobych kontraktov vyjadruje index BAFA (Bundesamt fiir Wirtschaft und
Ausfuhrkontrole). Nemecky drad pre hospodarstvo a kontrolu vyvozu monitoruje ceny importovaného
zemného plynu do Nemecka. Index cien je objemovo vazeny priemer cien z troch hlavnych zdrojov plynu
(Norsko, Holandsko a Rusko), kde prevazna vacésina mnoZstiev je z dihodobych kontraktov. Index BAFA sa
povazuje za ,benchmark” cien zemného plynu kupovaného na baze dlhodobych kontraktov v Eurdpe, kedZe
Nemecko je vyznamny importér a zaroveri publikuje pravidelné verejne dostupné Statistiky.

Jedina istota na spotovom trhu je vysoka dynamika a Coraz niZSia predvidatelnost’ ako v minulosti.
Ceny na spotovom trhu koliSu a buduci vyvoj cien na spote méze ovplyvnit’ viacero
faktorov z blizkeho pohladu napriklad silna zima a zvySena spotreba plynu, z dihodobejSieho
pohladu napriklad zvySeny dopyt po LNG.

Druhym rizikom spotovych trhov v kontinentalnej Eurépe je nizka likvidita. Skutocne likvidny
je iba britsky hub NBP — mnozstvo zobchodovaného plynu na NBP (Velka Britania) je 2 x vySSie
ako na vsetkych kontinentalnych huboch v EU spolu. Obchody na spote su iba virtudlne — hoci
zobchodovany objem sa v rokoch 2008 az 2010 zvySil o 50 %, objem fyzicky dodaného plynu na
spotovych ,huboch® v Eurdpe je prili§ maly (cca 100 mid. m®), 8o znamena, Ze vaésina plynu sa
nedodava cez spotovy trh. Pre porovnanie, rast objemu zobchodovaného potrubného plynu v
Eurépe v rokoch 2008 az 2010 bol iba 6 %.

V praktickom zivote nizka likvidita znamena, ze zo spotu by nebolo mozné zasobovat’
spolahlivo taky pocet zakaznikov, ako ma napriklad SPP, teda 1,4 miliéna. Priemerna denna
spotreba zakaznikov SPP v zime je cca 20 mil. m® (maximalne hodnoty dosahuiju cca 30 mil. m®).
Toto mnozstvo je niekofkonasobne vysSie, nez je zvy&ajne mozné kupit za jeden deri na spotovom
trhu (Baumgarten & NCG) — podlia Statistik, maximalne je mozné umiestnit cca 5 mil. m®,
obchodnici maju niekedy problém kupit/predat aj 3 mil. m>.



Situacia na slovenskom trhu so zemnym plynom v neregulovanom segmente

Na slovenskom trhu s plynom uz dnes existuje vysoky stupen konkurencie vo vsetkych
segmentoch, od roku 2011 s rasticou intenzitou aj v sektore domacnosti. Vstup novych
hracov bol umozneny prebytkom plynu na eurépskom trhu s naslednym poklesom cien na
spotovych trhoch. Regulacia predstavovala od uplného otvorenia trhu v roku 2007 bariéru vstupu,
ktora bola prekonana az vplyvom trhovych faktorov (znizeny dopyt vplyvom hospodarskej krizy,
nové kapacity LNG a rozmach tazby nekonvenéného plynu v Severnej Amerike).

Zostrenie konkurencie na slovenskom trhu spésobili najma externé faktory — vemi nizke
ceny na spotovych trhoch, anie skutoénost, ze by konkurenti SPP boli efektivnejsi
v sluzbach, marketingu ¢i prevadzke. Nastupuijuci konkurenti na Slovensku oslovuju zakaznika
v prvom rade cenovymi zfavami, zaloZzenymi na kratkodobych kontraktoch. Obchodovanie na
spotovom trhu patri dnes do portfdlia kazdého obchodnika s plynom, vratane SPP, avsak volatilita
vplyvom ne€akanych udalosti nezarucuje stabilitu dodavok porovnatelnu s dihodobymi kontraktmi.
Liberalizacia ma za nasledok otvorenie trhu, ale automaticky nezaruCuje niZSie ceny. Situacia
v neregulovanych segmentoch ukazuje, Z2e z konkurencie zalozenej na silnych strankach
subjektov, profituje predovsetkym zakaznik.

Neregulovany segment: Velki odberatelia

Cenu plynu pre velkych komerénych odberatefov vytvara vyluCne trh, ale s tym su spojené aj
viaceré rizika, pretoZe trhové ceny v Case koliSu. Prave nepredvidatelny vyvoj tychto parametrov
mébze spdsobit, Ze aktualne rozhodnutie sa Casom ukéze ako velmi dobré alebo naopak
nevyhodné. Odpovedou su produkty s réznou mierou expozicie voci trhovym rizikam.

V SPP maju velki zakaznici na vyber Siroku Skalu produktov od fixacie cien az po produkty viazané
na olejové vzorce Ci eurdpske plynarenské indexy. Zakaznikom vie SPP ponuknut aj ceny
stanovované na dennej, tyzdennej ¢i kvartalnej baze.

Dokazom, ze SPP je v segmente velkych odberatelov plne konkurencieschopny, je aj skutoénost,
Ze pre tento rok sa spolo€nosti podarilo ziskat’ spat’ viacero velkych zakaznikov, ako su
Heineken, Continental Matador & obchodny retazec Billa. Dlhoro¢ni zakaznici ako Slovnaft, U. S.
Steel, automobilky KIA a PSA, Slovenské magnezitové zavody, Povazsky cukor, Chemosuvit,
Energochem alebo vyrobca sklarskych vyrobkov RONA nadalej tvoria silna zakladriu velkych
odberatelov SPP. Medzi novych zakaznikov patri paroplynova elektrarefi v MalZeniciach, ktora je
najvacsia svojho druhu na Slovensku. SPP je najvyznamnejSim hrac¢om aj v teplarenstve, v ktorom
medzi naSich délezitych odberatelov patria skupiny Dalkia a STEFE.

Neregulovany segment: Maloodber

Ponuka SPP pre malé a stredné podniky je plne konkurencieschopna a preto si v tomto segmente
udrziava stabilny podiel na trhu. V SPP maju dnes malé astredné firmy na vyber niekolko
moznosti, ako su produkty Vyhodne a Vyhodne Extra, alebo produkt s ronym fixovanim ceny. Pri
tychto produktoch, pri dobrom odhade spotreby, méze Uspora dosiahnut’ az 10 % oproti cennikovej
cene.

Odberatelia zradov podnikatefov by si pri zvazovani jednotlivych ponuk mali porovnat
porovnatelné — teda nie len cennikové ceny, ale realne ponuky, aké im jednotlivi dodavatelia mézu
avedia poskytnut. Pri segmente MPO plati eSte viac ako inde, ze dbélezita je aj skisenost
dodavatefla, pretoZze malé a stredné firmy nemaju zvy&ajne svojich energetickych Specialistov alebo
manazérov. SPP im vie poradit, ktory produkt je z pohladu objemu a Struktury odberu pre nich
najvyhodnejsi.



Novy produkt SPP pre malych a strednych podnikatelov — SuperVyhodne

Kazdy podnikatel ma zaujem na tom, aby za plyn plati ¢o najmenej. Odpovedou na tuto
poziadavku je novy cenovy produkt SuperVyhodne od SPP. Vd'aka nemu mézu podnikatelia
ziskat’ plyn 015 % lacnejSie. A to vSetko so starostlivost'ou a sluzbami od overeného a
spolahlivého dodavatela.

Novy cenovy produkt SPP SuperVyhodne predstavuje v sucéasnosti jednu
z najvyhodnejsich cenovych ponitk na trhu. Na zaklade porovnania realizovaného na zaklade
realne zaslanych ponuk na dodavku plynu pre saldon krasy (tarifa M4,s poslednou ro¢nou
spotrebou 3 900 m® a predpokladom spotreby 4 779 m®), ponuka SPP s produktom
SuperVyhodne je vyhodnejSia oproti ponuke najvacsieho alternativneho dodavatela na
trhu, a porovnatelna s ponukou tretieho hraéa na trhu v segmente maloodber.

Produkt SuperVyhodne je urCeny pre vSetkych zakaznikov zradov malych podnikatefov a
zivnostnikov, ale tiez pre samospravy a nimi spravované zariadenia. Celkova Uspora pri tomto
produkte zavisi od mnozZstva spotrebovaného plynu atarify, do ktorej podnikatel spada. Ak
odberatel dodrzi dohodnuté podmienky odberu v dvoch po sebe nasledujucich 12-mesaénych
obdobiach, mdze v prvom roku ziskat’ plyn az o 15 % lacnejSie.

Vyhody produktu SuperVyhodne:

- jedna z najvyhodnej$ich cenovych ponuk na trhu

- bez obmedzenia hornej hranice odberu zemného plynu

- uzavretie zmluvy na novy produkt bezplatne

- odborné poradenstvo Specialistov SPP pri porovnani cenovych ponuk, pri nastaveni tarify aj pri
optimalizacii spotreby

- zazemie velkého a spolahlivého dodavatela — nadStandardna uroveri obsluhy a dostupnost’ -

v kazdom regione Slovenska osobne cez Zakaznicke centra, e-mailom aj telefonicky

Produkt SuperVyhodne mézu ziskat vSetci odberatelia z radov zakaznikov mimo domacnosti vo
vSetkych tarifach M1 az M4, ktori eSte nemaju uzatvorend zmluvu na iny produkt SPP.
Uzatvorenie zmluvy je bez poplatkov.




Priklady uspory pri produkte SuperVyhodne

Tarifa a

odber
Regionalna M4
pekaren 65 000 m®
Skola M4

45000 m®

Stredne velka | M4
restauracia 7 000 m*

Produkt

SuperVyhodne

SuperVyhodne

SuperVyhodne

CELKOVA USPORA

4 068,55 €/ prvych 12 mesiacov

— USPORA cca 15 % z ceny plynu

2 758,34 € /nasledujucich 12 mesiacov
—MOZNA USPORA cca 10 % z ceny plynu

2 816,69 € / prvych 12 mesiacov

— USPORA cca 15 % z ceny plynu

1 909,62 € / nasledujucich 12 mesiacov

— MOZNA USPORA cca 10 % z ceny plynu

438,15 € | prvych 12 mesiacov

— USPORA cca 15 % z ceny plynu
297,05 € / nasledujucich 12 mesiacov
—MOZNA USPORA cca 10 % z ceny plynu

Kde ziskat’ podrobné informacie o produkte SuperVyhodne od SPP:

¢ 0sobne na jednom z 19 Zakaznickych centier SPP
¢ telefonicky na Biznis linke 0850 111 565 (poCas pracovnych dni od 7.00 do 20.00 h),
na faxovom Cisle 02/ 58 69 90 10, pripadne na e-mailovej adrese biznislinka@spp.sk



